CERTIFICACION INTERNACIONAL EN




Nuestros programas Internacionales forman parte de la alianza de I\
Universidad San Marcos con la Universidad Siglo 21 en Argentina, institucion
de alto prestigio en la educacion superior privada en el pais, con mas de 25
anos de experiencia posee una comunidad de mas de 67.000 estudiantes y mas

de 23.000 egresados. Enfocada en la blusqueda por crear programas educativos
que desarrollen las competencias laborales de alta demanda en el mercado.

El programa busca desarrollar competencias a traves:

- Capacidad de aplicar los conceptos claves de Growth Hacking y alinear el setup inicial
organizacional.

- Habilidad de generar prototipos y tomar decisiones basado en los insight de la
audiencia target mediante la generacion de trafico objetivo.

- Capacidad de identificar e implementar las tacticas adecuadas para activas usuarios
dentro del funnel de conversion.

- Habilidad de reconocer eventos criticos y de optimizacion dentro del circuito de pagos
de plataformas online aplicando tacticas y herramientas que le permitan aumentar las
tasas de conversion.

Profesionales con conocimientos y experiencia previa en marketing digital. Consultores
externos. Emprendedores tecnologicos que quieren comprender 0 manejar
personalmente su estrategia de crecimiento. Profesionales de equipos de marketing y
crecimiento de empresas de base digital (ecommerce, Saas....

El Certificado le otorgara al egresado la capacidad para desempenarse con conocimiento,
aptitudes y habilidades como growth hacker en emprendimientos, startups o empresas
de mediana y gran envergadura sobretodo pertenecientes a modelos de negocio online.
Pudiendo actuar en todas las etapas del funnel de comercializacion de la organizacion.

Certificacion Internacional en Growth Hacking




PLAN DE ESTUDIO

MODULO |
MODULO I
MODULO Ili
\
‘ MODULO IV

- MINDSET Y ESTRATEGIA DE GROWTH HACKING

- Minset Inicial del Growth Hacker.

- Comportamiento del usuario en negocios digitales.
- Tracking del comportamiento del usuario.

- Calculo de ROl y modelos de atribucion

- ESTRATEGIA DE GH PARA LA INVESTIGACION

DE MERCADO Y GENERACION DE TRAFICO

- Analisis de audiencia.

- Investigacion Online de mercado.
- Tacticas para conseguir visitas.
- Push & Product.

- ESTRATEGIA DE GROWTH HACKING

PARA ACTIVAR USUARIOS

- Estrategia de activacion de usuarios.

- Content Marketing.

- Estrategias de Hack en propiedades digitales.
- Estrategia de Lead Nurturing.

- ESTRATEGIA DE CONVERSION

Y RETENCION DE USUARIOS

- Estrategias de Conversion.

- Estrategia de retencion de usuarios con Social Media.

- 4 Tacticas para retencion de usuarios.

- Estrategias de revenue y optimizacion de ecommerce para retencion.




